
“Chaque difficulté rencontrée doit être 

l'occasion d'un nouveau progrès ” 
Mettons à profit cette citation de Pierre de Coubertin pour que 2010 soit 
une année de progression et d’épanouissement  pour chacun d’entre vous, 
après une année 2009 bien souvent éprouvante. 

Toute l’équipe de SORIDEC vous présente ses meilleurs vœux pour 2010 
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“ Edito ” 
Récemment élu à la Présidence de votre société de capital-investissement régional, j’ai 
pu mesurer combien les fonds propres de nos entreprises sont la clé de voûte pour 
traverser cette période délicate mais aussi et surtout pour anticiper la sortie de crise 
avec des besoins financiers nouveaux lorsqu’il faudra ré-augmenter les cadences, in-

vestir et financer la croissance des besoins en fonds de roulement et finalement saisir de nouvelles 
opportunités de développement. 
C’est la raison pour laquelle SORIDEC a décidé, par souci d’anticipation, de poursuivre son évolution et 
d’accroître ses moyens d’actions au profit des entreprises régionales. Plusieurs chefs d’entreprises ont 
rejoint le Conseil d’Administration : Stéphanie GOTTLIB-ZEH (Techsia) , Guy BASTIDE (Bastide le 
Confort Médical) et le Comité d’Engagement : Christophe CARNIEL (Netia) , Christophe DERRE (Profils 
Systèmes), apportant leur vision stratégique des marchés et de l’économie en général. 
Au travers d’un nouveau véhicule d’investissement, d’une vingtaine de millions d’euros, les capacités 
de financement de SORIDEC vont être doublées d’ici quelques mois et permettront de multiplier les 
projets accompagnés ainsi que les montants investis. 
L’année 2009 est finie ! Quel bonheur de vous souhaiter une année 2010 infiniment meilleure que 
нллф ŦŀƛǘŜ ŘΩŜǎǇƻƛǊǎΧ ǊŀƛǎƻƴƴŀōƭŜǎ Ƴŀƛǎ ōƛŜƴ ǊŞŜƭǎ ! 
Daniel CAPELLE  
Président du Conseil d’Administration 

« Nos clients sont à 80 % dans le secteur public, explique Pascal Lacos-
ta. !ǾŜŎ ƭŀ ŎǊƛǎŜΣ ŘŜǎ ƎŜƴǎ ŎƻǳǊŜƴǘ ŀǇǊŝǎ ƭŜ ŎƘƛŦŦǊŜ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ Ŝǘ ōŀƛǎǎŜƴǘ 
les prix de 20 % dans les réponses ŀǳȄ ŀǇǇŜƭǎ ŘΩƻŦŦǊŜǎΦΦΦ aŀƭƘŜǳǊŜǳǎŜπ
ment, les collectivités préfèrent très souvent le moins disant au mieux 
ŘƛǎŀƴǘΦ /ΩŜǎǘ ǳƴ ƳŀǳǾŀƛǎ ŎŀƭŎǳƭ Ł ƭƻƴƎ ǘŜǊƳŜΦΦΦΦ Nous avons choisi pour 
notre part de ne pas faire de dumping, nous faisons attention aux mar-
ges. »  
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“ La métallerie SMGARGINI construit son avenir avec Soridec et Naxicap ” 

Installé sur la zone de Grézan, le Nîmois SMGargini, spécialisé en métallerie, serrurerie, menuiserie 
acier et structures métalliques, réalise 10 M€ de chiffre d’affaires et emploie 60 salariés. « En 2009, 
ƴƻǳǎ ŀǾƻƴǎ ōŞƴŞŦƛŎƛŞ ŘΩǳƴ ŎŀǊƴŜǘ ŘŜ ŎƻƳƳŀƴŘŜǎ ōƛŜƴ ǊŜƳǇƭƛΣ Ŝƴ ŎǊƻƛǎǎŀƴŎŜ ŘŜ нл ҈ ǇŀǊ ǊŀǇǇƻǊǘ Ł 
2008, note le dirigeant, Pascal Lacosta. Nous avons déjà des commandes de même hauteur pour 
2010. » Entré dans l’entreprise comme directeur technique en 1996, Pascal Lacosta a repris en 2002 
l’affaire fondée en 1910 et mise sur un développement par croissance externe : « Nous visons des 
ta9 ŘΩǳƴ ǾƻƭǳƳŜ ŘΩŀŦŦŀƛǊŜǎ ŘŜ п Ł 5 aϵ ŀŦƛƴ ŘŜ ǊŜƴŦƻǊŎŜǊ ƴƻǎ Ǉƻǎƛǘƛƻƴǎ Ŝƴ [ŀƴƎǳŜŘƻŎ-Roussillon et en 
région parisienne. La période est assez favorable, avec de nombreux départs en retraite chez les diri-
geants et des soucis de trésorerie chez certaines entreprises ».  

Un holding pour la croissance externe 

« Nous avions parlé à nos banquiers de notre volonté de croissance et ils nous ont mis en contact en 
ƳŀǊǎ нллф ŀǾŜŎ {ƻǊƛŘŜŎ Ŝǘ bŀȄƛŎŀǇΦ [ΩƻǇŞǊŀǘƛƻƴ ŀ ŞǘŞ ōƻǳŎƭŞŜ Ŧƛƴ ƻŎǘƻōǊŜ », souligne Pascal Lacosta. 
Un holding a été créé par apport des titres de SMGargini, avec la participation de Soridec et de Naxi-
cap (Groupe Banque Populaire). Pascal Lacosta et Mario Boyadjian, cadre de l’entreprise, détiennent 
78 % de la nouvelle structure, « chapeau » du groupe Gargini.  

De belles références 

SMGargini profite d’une bonne activité sur l’arc méditerranéen, « ŘŜ ƭΩIŞǊŀǳƭǘ ŀǳȄ !ƭǇŜǎ-Maritimes », 
mais aussi en région parisienne, où sont basés huit salariés. L’entreprise a récemment travaillé sur le 
siège Europe du Sud de Microsoft, ou pour de grandes entreprises publiques : la Ratp, la Sncf, Aéro-
ports de Paris, Air France… En 2010, la société œuvrera sur l’Institut Pasteur à Paris, les pôles universi-
taires de Sophia-Antipolis et de la CCI de Paris, pour Bouygues Immobilier, ou encore pour les archives 
départementales du Gard.  
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http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=difficulte
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=rencontree
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=doit
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=etre
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=occasion
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=nouveau
http://www.evene.fr/citations/mot.php?mot=progres


La société BIOREALITES a été créée en fé-
vrier 2007 pour valoriser 20 ans de recher-
che académique menée par l’équipe Signa-
lisation et Cancer de l’Institut de Génomi-
que Fonctionnelle de Montpellier, ayant 
abouti à l’obtention d’un premier brevet 
portant sur une nouvelle cible thérapeuti-
que pour le traitement et le dépistage du 

cancer colorectal.   
BioRéalités ŀ ŘŞƳŀǊǊŞ ƭŜ ŘŞǾŜƭƻǇǇŜƳŜƴǘ ŘΩune nou-
velle génération d’anticorps monoclonaux contre le 
cancer colorectal.   
Le capital de départ est apporté par l’environnement 
familial de Madame Joubert, une des deux scientifi-
ques à l’origine du dépôt de brevet servant de base à la 
société. 
Depuis sa création, la société a déjà levé près de 4 M€ ; 
SORIDEC a apporté sa contribution en souscrivant à 
une augmentation de capital à hauteur de 0,5 M€. 
www.biorealites.com 

 Morphée Interactive a été créée 
au sein d’Innov’Up à Nîmes en juil-
let 2007 par Charles MARTINI et 
Yannick LEVAVASSEUR, tous deux 

spécialistes du secteur des jeux vidéo, afin de dévelop-
per des jeux vidéo massivement multi-joueurs sur In-
ternet (MMO). Morphée Interactive réalise déjà une 
activité de prestation de services avec la création de 
jeux en ligne pour de grands comptes tels qu’Orange. 
Son 1er jeu ς un jeu de cartes en ligne ς Ŝǎǘ ƻǇŞǊŀǘƛƻƴπ
nel depuis septembre 2009. Le second sera un jeu de 
plateformes MMO dont le développement a commen-
cé et qui devrait être mis en ligne d’ici la fin de l’année 
2010. 
Afin de finaliser son programme R&D, les dirigeants ont 
décidé de réaliser une levée de fonds de 250 K€ dans 
laquelle SORIDEC a pris part à hauteur de 150 K€. 

www.morphee-interactive.com/fr 

COMPUFIRST ŀ ŞǘŞ ŎǊŞŞŜ ƭŜ мer 
décembre 2006 avec pour objet 
le développement de logiciels, 

le négoce et la distribution de produits et services 
informatiques en ligne. L’objectif de la société 
étant de devenir à court terme un des leaders de 
ce marché, afin de se positionner favorablement 
sur ce marché du e-commerce informatique qui 
devrait croître de plus d’un milliard d’euros dans 
les 5 ans à venir. 

Une 1ère ƭŜǾŞŜ ŘŜ ŦƻƴŘǎ ŀǾŀƛǘ ŘŞƧŁ ŞǘŞ ǊŞŀƭƛǎŞŜ Ŝƴ 
juin 2008 auprès de SORIDEC et d’AVENIR FINAN-
CES pour le renforcement de la force de vente, le 
développement des actions marketing et le finan-
cement du besoin en fonds de roulement lié à l’ac-
croissement de l’activité. 

En juillet 2009, une seconde levée de fonds a été 
réalisée par SORIDEC et AVENIR FINANCES pour 
accompagner la jeune entreprise dans sa forte 
croissance de chiffre d’affaires qui a atteint près 
de 6 M€ au cours du second exercice. 

www.compufirst.com 

Retour sur... 
Belles perspectives pour Choosit, agence de  
communication interactive. 

Voici douze ans que Philippe Nahoum, ancien de 
l’Idate, a créé en solo l’agence de 
communication interactive Choo-
sit. Aujourd’hui, son groupe em-
ploie 19 salariés à Castelnau-le-Lez 
et Saint-Aunès. Soridec accompa-
gne depuis 2000 cette société in-
novante au capital de 400 000 eu-
ros. « Soridec et Sofilaro ont pris 
chacun 10 % du capital lors du premier tour de ta-
ble ηΣ ǇǊŞŎƛǎŜ tƘƛƭƛǇǇŜ bŀƘƻǳƳΦ 
Après une décennie de réalisation de sites web, 
Choosit témoigne « ŘΩǳƴŜ ōŜƭƭŜ ŀǎǎƛǎŜ » chez les 
collectivités territoriales de l’Hérault, le secteur 
pharmaceutique, et a de nombreuses références 
de sites marchands. L’agence est même devenue 
un groupe multimédia en 2005, par la création de 
sa filiale à 100 % ilitoo, dédiée au marketing mobi-
le. Les bornes interactives de diffusion gratuite de 
contenus conçues par ilitoo ont déjà séduit iDTGV, 
des grandes enseignes de la distribution, des aéro-
ports internationaux... 
En 2010, Philippe Nahoum ambitionne « ŘΩŞǘŜƴŘǊŜ 
le territoire de Choosit dans le Gard où nous avons 
racheté une société fin 2009 et vers PACA. En rai-
son de la chute du marché de la communication, 
нллф ǎŜǊŀ Ŝƴ ōŀƛǎǎŜ ǇŀǊ ǊŀǇǇƻǊǘ ŀǳȄ мΣм aϵ ŘŜ 
нллуΣ Ƴŀƛǎ ƧŜ ǎǳƛǎ ŜȄǘǊşƳŜƳŜƴǘ ƻǇǘƛƳƛǎǘŜ ǇƻǳǊ ƴƻπ
tre groupe sur 2010, car nous avons de beaux pro-
jets en perspective. » 
www.choosit.com 

  
 
 
Compilsoft Ŝǎǘ ǳƴŜ ǎƻŎƛŞǘŞ ƛƴƴƻǾŀƴǘŜΣ ŎǊŞŞŜ Ŝƴ нллсΣ 
et dirigée par Gauthier BOIS et Pierre CHOTY. 
L’entreprise est spécialisée dans le développement de 
solutions logicielles permettant la gestion et la publi-
cation de catalogues produits en multicanal (papier et 
web). Ces solutions entièrement automatisées per-
mettent la création et la réalisation au travers d’une 
plateforme collaborative de tous types de catalogues 
de 100 à 3 000 pages (ex : catalogues commerciaux, 
techniques, tarifs, guides, brochures) et l’export vers 
les sites web de manière interactive en synchronisant 
les bases de données du client. 
L’objectif de Compilsoft est de devenir leader euro-
péen dans son domaine sur le segment des PME à hori-
zon 5 ans. 
Afin de mener à bien cette stratégie, les dirigeants ont 
décidé de lever 300 K€ auprès de SORIDEC pour renfor-
cer l’équipe tant au niveau commercial que technique 
et financer l’accroissement du besoin en fonds de rou-
lement.  
www.compilsoft.com 


